
GLG 通过线上线下相结合的方式，充分
调研客户的标的群体，形成完整、深入
的调研报告，帮助客户评估各互联网车
货匹配平台的市场表现、行业各行为主
体的市场行为及背后的驱动因素。调研
增强了客户的投资信心，帮助客户做出
最终决策。

为什么选择 GLG？
遍布各地的合作伙伴
GLG 与调研目标群体所在地的伙伴合
作，高效对接调研人群，在较短时间内
完成了包括 100 个第三方物流公司、
20 位货主与 500 位卡车司机在内的大
样本量调研。

量体裁衣的调研服务
GLG 基于调研对象的行业定制调研问
题与方案，同时根据其不同背景与教育
程度调整调研措辞，有利于深入挖掘信
息，形成多视角的调研成果。

客户挑战 

一家投资客户希望全面了解互联网车货匹配平台的渗透率/使用率，掌握市场
概况，从而进行投资决策。客户需要在 3-4 周的时间内对行业内货主、第三
方物流公司、卡车司机进行调研，评估各平台的品牌知名度与渗透率，同时评
估影响行业各方行为的动因，了解目前及未来受欢迎的渠道，识别使用车货匹
配平台的效益和痛点。

GLG 解决方案 

GLG 在客户规定的较短时间内，迅速甄选国内互联网车货匹配平台行业主要
参与方作为调研群体，不仅为客户梳理了逻辑、量身订制了调研问卷，还根据
调研对象背景调整措辞，使得调研更具针对性与有效性。同时，GLG 在调研
过程中灵活运用线上、线下的采访手段，调研了 100 个第三方物流公司、20 

位货主与 500 位卡车司机，形成最终调研报告。

成果 

GLG 在多地的合作伙伴招募并直接触达仅由线上渠道难以联系的目标人群，
保证客户尽调目标充分涵盖。由 GLG 主导完成的调研报告受到了客户的充分
肯定，这份报告支持了客户投资团队的整体项目尽调结果，增强了客户的投资
信心，有助于客户最终做出投资的决策。
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作为全球知识分享平台，GLG 格理集团为需要专业洞见的商业决策者匹配具有一手经验的行业专家，助力他们以更加明确的目标和坚定的信心做出
决策。我们的专业服务团队将与您合作打造量身定制的解决方案，根据您的时间安排助您识别、评估和回答对应的问题。汇聚专业洞见，助力卓越
决策。

了解更多

客户成功案例

针对国内公路货运行业的调研
充分调动线上线下资源，深度调研行业参与各方

GLG 咨询服务 GLG 定制调研

https://glginc.cn/contact-us/
https://glginc.cn/consultations/
https://glginc.cn/surveys/

